東龍磁磚系列产品加盟商细则
東龍磁磚的七大优势：
一：优势的产品开发与研发体系
    東龍磁砖古朴典雅风格独特，源于大自然、砂岩、木材、竹木编织、布艺等素材。每款产品的推出在设计上极大张扬了个性，与家具、厨具等和谐装饰效果，地、墙一体化及各种尺寸组合搭配的铺贴，为达到产品元素的整体空间效果，東龍磁砖的产品均追求天然不修边的工艺效果，开发思路，不断精进深化。

二：优势的产品配套与精准的产品定位
在实际使用当中，规格不同的瓷片所体现的装饰效果也不同。東龍有庞大的瓷砖素材150×150，160×160，150×300，200×200，80×320，250×320，300×300，320×320, 330×330，200×400,400×400, 450×450, 500×500,300×600, 400×600, 400×600, 500×500，600×600,等多种规格的个性化仿古砖,不同规格与多种配件的组合丰富了产品的内涵，很大程度上迎合了设计师的需求。

三：优势的特殊工艺与创新
    東龍产品元素的花纹随机且不采用磨边效果，产品开发采用当代最新的科学配方，其生产工艺达国际水准。随着市场的需求不断变化，更新换代、优胜劣汰，勇于创新的开拓精神，每年都有新产品补充进来。
四：优势的高品质技术指标
   東龍产品具有高强度、耐酸碱、耐磨耗、抗温差、抗折、止滑、吸水率低、耐污染性、抗釉裂性等高等品质技术指标，易洁防滑砖；“碧玉质坚千古色”突显了产品特色。各项产品技术指标均达国际先进水平。
五：优势的品牌营销理念
     公司禀承＂质量第一，用户第一，信誉第一　＂不变的经营宗旨,赢得海内外各界人士的信赖与支持，未来将不断地注重于＂科技，艺术，环保　＂，配合经销商，客户，以及用户共同成长，并已成为全国性的领导品牌为目标，创造陶瓷业的优质企业。
六：优势的管理系统和雄厚的经济实力
     東龍拥有一套成熟的完善的管理系统及先进的技术人才、设备和雄厚的经济实力。经营市场大运作的获利空间大。
七：优秀的营销团队开拓精神
       产品销售遍及世界及全国各大城市， 1994年率先开拓了欧洲、澳洲、日本、美国等市场，产品70%外销，成为国内陶磁界首家进入欧洲市场的之先河。
(一)加盟商具备的条件 
一、 认可并了解“東龍” 磁磚系列产品及相关知识。
 
二、 具有一定经济实力的企业法人或自然人，有足够的资金做为初期投资和后续发展投入，省会级城市150平方米以上的店面，中等城市100平方米以上的店面。基本具有建材、家具、厨房相关产品等行销管理经验，有销售渠道者更佳。
 
三、 事业心强，市场调查力敏锐，视投资为长期发展的视野。重合同，守信誉，能够积极       地维护公司的品牌、商标、专利等无形资产。 

四、 具有一定的品牌推广意识，能大力拓展当地市场。

五、 具有良好地管理能力和沟通能力，尤其是团队合作精神。
 
六、 具有良好的社会关系基础。

(二) 加 盟 流 程 

一、 加盟者提出加盟意向，并填写東龍瓷砖加盟申请表。 
二、 公司调查了解加盟者的状况，进行相应的资格审查。 
三、 通过审查后，双方就相关文件和合作事宜达成共识。 
四、 签定加盟合同，办理相关手续，交付貳万元保证金。 
五、 对加盟店地址进行实地考察，提出调研分析报告。 
六、 对经销商从业人员进行专门的培训（包括设计、销售、安装、企业文化等）。 
七、 统一标识、形象、CIS设计、店面装修方案、筹备开业。 
八、 日常运营，开拓市场。 
九、 定期拜访，传达信息，管理沟通。







